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ANÁLISIS RAZONADO DE LOS ESTADOS FINANCIEROS CONSOLIDADOS INTERMEDIOS  

Al 30 de Septiembre de 2018 

(Valores expresados en miles de pesos) 

 

A continuación, se analizan los estados financieros consolidados de COPEVAL S.A. y Filiales, correspondientes al período terminado el 30 
de septiembre de 2018 para explicar las principales variaciones ocurridas respecto del año anterior. 
 
El presente documento tiene como propósito presentar un análisis de la situación económico-financiero de la Sociedad al 30 de septiembre 
de 2018, analizando la estructura financiera y sus principales tendencias, a través de cuadros comparativos de los Estados de Situación 
Financiera Clasificada al 30 de septiembre de 2018 y  2017 y Estado de Resultados Integrales por Función al 30 de septiembre de 2018 y 
2017 que se adjuntan,  los cuales han sido preparados de acuerdo normas de la Comisión para el Mercado Financiero (CMF),  considerando 
supuestos y criterios contables según Normas Internacionales de Información Financiera (“NIIF”), emitidos por la International Accounting 
Standard Board (en adelante “IASB”). 
 

ACTIVIDAD 
 
Copeval se dedica principalmente a la comercialización y distribución de insumos, maquinaria y riego para el sector agropecuario nacional 
con 61 años de exitosa trayectoria. La Sociedad cuenta con una casa matriz ubicada en San Fernando, Región del Libertador, y una red de 
25 sucursales ubicadas en igual número de ciudades, con presencia en 10 regiones del país, desde la Región de Atacama a la Región de Los 
Lagos, incluyendo la Región Metropolitana. 
 
La Empresa opera con una amplia gama de productos, conformada por más de 60.000 artículos agrupados en 12 líneas de negocios. En los 
últimos años ha logrado un importante avance en diversificación de líneas de productos, lo cual obedece a su modelo de negocios que busca 
resolver integralmente todas las necesidades de los agricultores. Cabe destacar que en relación al conjunto de empresas que operan en la 
industria, Copeval posee la oferta más integral de productos y servicios, y la mayor cobertura geográfica, atendiendo a una base de clientes 
muy diversificada (más de 40.000) pertenecientes a una amplia variedad de negocios agrícolas. 
 
Los clientes de Copeval corresponden tanto a pequeños y medianos agricultores independientes, como también a medianas y grandes 
empresas agrícolas que operan en las zonas atendidas. 
 
Entre los principales rubros agrícolas en que participan los clientes de Copeval se encuentran la fruta, cultivos, leche, carne, hortalizas, 
semillas, entre otros sectores. La extensión de la cobertura geográfica realizada por la Empresa, ha contribuido a la diversificación de rubros 
y de ciclos productivos. Cabe destacar que una parte relevante de los clientes son operadores multirubros y con una tendencia a aumentar el 
nivel de tecnificación y mecanización en sus procesos, aspectos que favorecen a un operador como Copeval, altamente integral en su oferta 
y con un enfoque estratégico hacia un alto nivel de servicio y gran capacidad de distribución. 
 
Copeval realiza más de un 95% de sus ventas a plazo. Entre las necesidades de los clientes, se encuentra la demanda estacional de insumos 
y la obtención de compras financiadas con plazos a cosechas. Para el caso de los insumos, estos plazos de venta se pueden extender hasta 
1 año, mientras que en el caso de equipos y maquinarias pueden alcanzar los 3 años. 
 
La industria de distribuidores de insumos agrícolas en Chile, ha sufrido una significativa concentración de actores, estos se pueden segmentar 
tanto en especialistas o integrales (amplitud de líneas de productos y mercado objetivo), como también por zonas geográficas y extensión de 
su cobertura (cadenas nacionales y regionales). 
 
En el área agroindustrial, la filial COPEVAL AGROINDUSTRIAS opera 7 plantas de granos ubicadas en Rancagua, Nancagua, Curicó, San 
Javier, San Carlos, Los Ángeles y Lautaro, las cuales en conjunto permiten comercializar más de 220.000 toneladas anuales de diversos 
granos dentro los que destaca el maíz, avena y trigo. Esta Filial además fabrica alimentos de uso animal entre los que destacan: maíz roleado 
a vapor, maíz molido, mezclas y cubos de alfalfa. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

ANALISIS RAZONADO DE LOS ESTADOS FINANCIEROS CONSOLIDADOS INTERMEDIOS 

Al 30 de Septiembre de 2018 

(Valores en miles de pesos) 

      

BALANCE GENERAL CONSOLIDADO      

      

Los principales rubros de activos y pasivos al cierre de los presentes estados financieros, son los siguientes, en M$: 

 30-09-2018 30-09-2017 

Variación % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

Activos corrientes  205.834.016 219.326.485 -6,15% 

Activos no corrientes 76.781.961 73.103.756 5,06% 

TOTAL ACTIVOS  282.615.977 292.430.241 -3,36% 

    

Pasivos corrientes 168.370.834 136.667.548 23,20% 

Pasivos No corrientes     67.267.753     95.228.664  -29,36% 

Total Pasivos 235.638.587   231.896.212  1,61% 

Interés Minoritario 6.183.735     12.483.629  -50,47% 

Patrimonio 40.793.655     48.050.400  -15,10% 

Total Patrimonio     46.977.390     60.534.029  -22,40% 

TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO   282.615.977 292.430.241  -3,36% 

      

Los Activos totales de la Compañía presentan una disminución del -3,36% respecto al año anterior, principalmente debido a la baja de inventario 
en MM$7.500 aprox. con respecto al año anterior, junto con una disminución de las cuentas por cobrar. Los Pasivos Totales reflejan un aumento 
producto de un mayor plazo de financiamiento de proveedores. Como parte de la optimización de los costos de financiamiento, el Interés Minoritario 
se reduce en comparación al periodo anterior, debido a la reducción de capital asociado al fondo de inversión de proveedores. 

INDICADORES FINANCIEROS CONSOLIDADOS      

      

Los principales indicadores financieros del balance consolidado relativos a liquidez, endeudamiento y actividad son los siguientes: 

INDICES DE LIQUIDEZ 30-09-2018 30-09-2017 

Variación % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

Liquidez corriente                1,22                 1,60  -23,8% 

(Activos Corrientes / Pasivos Corrientes)    

Razón ácida (1)                0,81                1,04  -22,3% 

((Activos Corrientes - Inventarios) / Pasivos Corrientes)    

Capital de Trabajo 
37.463.182 

 
82.658.937 -54,7% 

(Activos Corrientes - Pasivos Corrientes)     

      

La liquidez corriente presenta una baja de un -23,8% al pasar de 1,60 a 1,22, explicado por el aumento del peso relativo de los pasivos de corto 
plazo debido al pago anticipado del bono securitizado PS30, lo que lleva a analizar a finales de este año o principios del próximo una nueva 
estructura de financiamiento para volver a un índice de deuda corto/largo 60%/40%. Por su parte, el Capital de trabajo disminuye por mayor 
financiamiento de corto plazo. 
 
 

      
 
 
 

 
 
 

 
 
 

 
 
 



 

 
 
INDICES DE ACTIVIDAD OPERATIVA 

 
 

30-09-2018 

 
 

30-09-2017 

Variación  % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

    

Rotación cartera de crédito (veces) 1,64 1,56 5,26% 
(Ingreso por ventas a crédito + IVA /  
Promedio entre saldo inicial y saldo final de cuentas por cobrar a crédito)    

     

Período Medio de Cobro (días) 167 175 -4,74% 

(365 /  Rotación cartera de crédito)    

     

Rotación de Inventarios (veces) 2,30 2,29 0,28% 

(Costo de ventas / Inventario)    

      

Permanencia en inventario (días) 119 119 0,18% 

(365 / Rotación de Inventarios)    

      

 Rotación de proveedores (veces) 1,97 2,42 -18,66% 

(Compras / Cuentas por pagar del período)    

     

Compras 182.156.007 210.237.957  

(Costo de ventas con IVA + Inventario Final  - Inventario Inicial)    

     

Período Medio de Pago (días) 139 113 23,07% 

(365 /  Rotación de proveedores)    

     

Ciclo Conversión a Efectivo 187 181 3,07% 
(Período Medio de Cobro + Permanencia en inventario - Período Medio de 
Pago) 
 
     

      

Los ratios del año 2018 no consideran los ingresos y costos de ventas pendientes de despachos, cifras estimadas en MM$11.500 y MM$9.300 
respectivamente. 

      

Endeudamiento 30-09-2018 30-09-2017 

Variación % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

Deuda de corto plazo (corriente) / deuda total 71,45% 58,93% 21,24% 

Deuda de largo plazo (no corriente) / deuda total 28,55% 41,07% -30,48% 

Razón de endeudamiento (1) 5,06 3,83 32,02% 

Cobertura de gastos financieros (2) 0,5 0,9 -44,14% 

     

La estructura de la deuda de corto sube en un 21,24% dado la amortización de deuda largo plazo. 
 
La Razón de endeudamiento, al cierre del presente período presenta un aumento debido a la reducción del interés minoritario proveniente del 
fondo de inversión de proveedores y a la baja del patrimonio debido a la aplicación de la nueva normativa IFRS. 
 
En relación con la cobertura de gastos financieros, esta presenta una disminución producto del menor resultado proveniente principalmente del 
cambio en el reconocimiento de los ingresos aplicado desde enero del 2018 de la nueva normativa IFRS. 

      

 

(1) Corresponde al total del pasivo exigible, dividido por la suma del patrimonio más el interés minoritario. 

(2) Corresponde al resultado antes de impuestos e intereses, dividido por los gastos financieros. 

      

      



 

FLUJO DE EFECTIVO 30-09-2018 30-09-2017 

Variación % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

    

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) 
actividades de operación 

7.419.375 13.701.995 -45,85% 

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) 
actividades de inversión 

-2.162.869 81.848 -2742,54% 

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) 
actividades de financiación 

-1.402.645 -10.427.892 -86,55% 

Incremento (disminución) neto de efectivo y equivalentes 
al efectivo 

3.853.861 3.355.951 14,84% 

Efectivo y equivalentes al efectivo al principio del periodo 4.327.789 2.784.529 55,42% 

Efectivo y equivalentes al efectivo al final del periodo 8.181.650 6.140.480 33,24% 

      

El saldo final de efectivo y equivalentes al efectivo presenta un aumento respecto al 2017 en 33,24%. Respecto a los flujos provenientes de 
actividades de operación, se presenta una disminución -45,85% explicada principalmente por la optimización en manejo de inventarios, que ha 
permitido una importante disminución.  
En cuanto a los flujos de efectivo netos procedentes de actividades de financiación, su variación es explicada por la menor necesidad de 
financiamiento de capital de trabajo y el pago anticipado de un Bono. 

      

ESTADO CONSOLIDADO DE RESULTADOS      

      

Los principales indicadores financieros consolidados relativos a cuentas de resultado son los siguientes: 

Indicadores  30-09-2018 30-09-2017 

Variación % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

     

     

Ingresos de actividades ordinarias  178.446.805 189.370.612 -5,77% 

Costo de Venta  -161.316.787 -168.045.047 -4,00% 

Ganancia Bruta  17.130.018 21.325.565 -19,67% 

Ganancia Bruta / Ingresos de actividades ordinarias (%)  9,60% 11,65% -17,60% 

Gastos de Adm. y Ventas  -13.143.254 14.093.709 -6,74% 

Gastos de Adm. y Ventas / Ing. de actividades ordinarias (%)  -7,37% -7,4% -0,47% 

Resultados Operacional  3.986.764 7.231.856 -44.87% 

Margen Operacional %  2,23% 3,82% -41,51% 

Gastos financieros  -8.045.378 -8.152.391 -1,31% 

Ganancia (Pérdida) del ejercicio  -2.382.746 151.229 -1675,6% 

R.A.I.I.D.A. (Ebitda)         5.578.123 9.660.868 -42,26% 

(Resultado antes de impuestos + Gastos Financieros + Depreciaciones y amortizaciones)    

Rentabilidad del patrimonio  -5,11% 0,30% 1804,63% 

Rentabilidad del activo  -0,84% 0,05% 1732,52% 

Número de Acciones (pagadas)  39.010.629 39.010.629   

Utilidad por acción ($/acción)  -$ 61,08 $ 3,88 1674,2% 

      



 

Los Ingresos de actividades ordinarias consolidados registran una disminución de un -5,77% en comparación con los obtenidos al 30 de septiembre 
de 2017, así mismo la Ganancia Bruta presenta una disminución de un -19,67% respecto al periodo anterior dado principalmente por el cambio 
de aplicación de política en el reconocimiento de los ingresos exigidos por la nueva normativa IFRS 15. A esto se agrega un deterioro del margen 
debido a que la venta pendiente de despacho tuvo costos más alto de los esperados por el alza del tipo de cambio y subyacente. 
 
Los Gastos de Adm. y Ventas muestran una disminución de un 6,74%, la cual considera un ahorro en los gastos de seguro por el menor inventario, 
menor dotación y por un ingreso no operacional. 
 
El Resultado Operacional al 30 de septiembre de 2018 fue de MM$3.987, mientras que al 30 de septiembre de 2017 fue de MM$7.232, lo que 
representa una baja de un -44,9%, explicados anteriormente por el cambio de normativa IFRS y una baja de márgenes debido a al alza de tipo de 
cambio y subyacente de la venta pendiente de despacho facturada el primer semestre. 
 
Los Gastos Financieros disminuyen un -1,3% en comparación con los resultantes al 30 de septiembre de 2017, debido a la disminución de la 
deuda financiera. 

      

INFORMACIÓN FINANCIERA RESUMIDA POR SEGMENTOS     

Estado de Situación Resumidos 
Período Terminado al 30 de septiembre de 2018 

Copeval 
Agropecuaria 

Copeval  
Agroindustrias 

Copeval 
Capacitación 

Copeval 
Servicios FIP 

Activos corrientes     240.043.161        56.179.134           803.222     9.659.353    10.529.703  

Activos no corrientes       80.930.392       32.039.809  6.337      2.493.872                  -    

TOTAL ACTIVOS     320.973.553        88.218.943           809.559     12.153.225    10.529.703  

Pasivos corrientes     216.276.573         53.964.596            20.131  9.301.147        188.944  

Pasivos No corrientes 63.903.325  3.275.659                       -             88.769                  -    

Total Pasivos     280.179.898        57.240.255             20.131      9.389.916        188.944  

Interés Minoritario                      -                         -                         -    -5.113                -     

Patrimonio 40.883.131         30.978.688          789.428     2.768.422    10.340.759  

Total Patrimonio       40.883.131         30.978.688  789.728      2.763.307   10.340.759  

TOTAL PASIVOS Y PATRIMONIO 320.973.553        88.218.943           809.559  12.153.225   10.529.703  

      

Estado de Resultados Resumido 
Período Terminado al 30 de septiembre de 2018 

Copeval 
Agropecuaria 

Copeval  
Agroindustrias 

Copeval 
Capacitación 

Copeval 
Servicios FIP 

Estado de Resultados Por Función Resumidos      

Ingresos de la operación 176.295.616 22.964.230 118.117 6.851.147 1.071.440 

Ganancia bruta 15.420.155 764.244 57.866 265.421 666.380 

Otras Ganancias (Pérdidas) -20.038.873 -212.522 -54.305 -.357.037 - 

Gasto por impuestos a las ganancias 2.235.972 162.285 -3.330 89.912 - 

Ganancia de los propietarios de la controladora -2.382.746 714.007 231 -1.704 666.380 

Interés Minoritario - - - 32 - 

Ganancia (pérdida) -2.382.746 714.007 231 -1.672 666.380 

      

Estado de Flujo de Efectivo Resumido 
Período Terminado al 30 de septiembre de 2018 

Copeval 
Agropecuaria 

Copeval  
Agroindustrias 

Copeval 
Capacitación 

Copeval 
Servicios FIP 

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) actividades de operación 12.055.290 -6.298.611 57.533 377.526 1.227.637 

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) actividades de inversión -874.219 94.532 -                              140.921 -1.524.103 

Flujos de efectivo netos procedentes de (utilizados en) actividades de 
financiación 

-6.493.961 6.012.456 -252.625 -668.515 - 

Incremento (disminución) neto de efectivo y equivalentes 
al efectivo 

4.687.110 -191.623 -195.092 -150.068 -296.466 

Efectivo y equivalentes al efectivo al principio del período 
2.783.637 167.043 267.165 248.271 861.673 

Efectivo y equivalentes al efectivo al final del periodo 
 

7.470.747 
 

-24.580 
 

72.073 
 

98.203 
 

 565.207 



 

     

      

INGRESOS OPERACIONALES POR SEGMENTOS 30-09-2018 % 30-09-2017 % 

Variación % 
Sep_2018 / 
Sep_2017 

Agroinsumos 154.144.814 86,38% 159.033.399 84,00% -10,40% 

Agroindustria 22.964.230 12,87% 27.886.643 14,7% -22,02% 

Servicios de Capacitación 116.928 0,07% 261.916 0,1% -52,08% 

Servicios Logísticos 149.393 0,08% 378.533 0,2% -61,13% 

Otros 1.071.440 0,60% 1.810.121 1,0% -43,80% 

Total Ingresos Consolidados 178.446.805 100,00% 189.370.612 100,00% -12,89% 

      

SINOPSIS DEL MERCADO      

El sector frutícola en los primeros tres trimestres de este año ha mostrado dinamismo, con crecimiento del volumen de fruta entre 10% y 16% 
aproximadamente en precio, además del aumento de la exportación de especies con altos precios por kilo como es el caso de las cerezas. En el 
caso de las frutas y viñas que se comercializan principalmente en el mercado interno como materia prima, la fruta para agroindustria no obtuvo 
buenos resultados, no así los productos de uva vinífera, que presentaron una mejor temporada que los años anteriores. 
 
Las condiciones del invierno para este sector fueron las adecuadas en horas frío, pero con bajas precipitaciones lo que llevó a menor acumulación 
de nieve para el riego de la primavera y verano, situación que en algunas zonas puede traer complicaciones. 
Las plantaciones de frutales siguen desarrollándose y creciendo en zonas como la región de Bio Bio donde el crecimiento porcentual es relevante, 
pero sigue siendo una menor porción de las hectáreas de fruta a nivel nacional. 
 
Los cultivos tuvieron un año con bajos precios, como ha sido la tendencia de las últimas temporadas, se espera una pequeña baja en la superficie 
sembrada de maíz y una temporada acotada en el caso de la avena. El trigo debiera mantenerse o subir levemente su superficie. 
 
El sector lácteo ha mantenido su tendencia, con precios que obligan a buscar eficiencias económicas de escala y tecnificación en todo el proceso 
productivo. 
 
Las papas que tuvieron muy malos precios de venta, han mostrado mejores perspectivas de precio.  
 
Esperamos, según pronósticos, una primavera lluviosa que pudiera generar menos ventanas para realizar labores agrícolas en la zona centro sur 
y sur y que podría traer complicaciones en la floración de los frutales de la zona central. Dada las bajas precipitaciones invernales, estas lluvias 
esperadas en primavera pudieran palear en parte ese déficit, en la medida que ocurran con bajas temperaturas que acumulen nieve en la cordillera. 
 

 
 
ANALISIS DE RIESGO DE MERCADO      

Las actividades operativas del Grupo tienen un importante componente estacional, propio de las actividades agrícolas. En efecto, ingresos, costos, 
créditos y financiamientos se concentran preferentemente en el segundo semestre de cada año. 
Análisis de sensibilidades por tipo de riesgos financieros a la fecha del reporte no serían representativos de la exposición de riesgos financieros 
mantenida por el Grupo preferentemente en el segundo semestre del año, siendo la causa de omitir su exposición. 
 
Riesgo de Crédito: 
 
La Compañía mantiene una política y administración de créditos y cobranzas rigurosa, establecida por el Directorio y controlada por el Comité de 
Crédito el cual sesiona semanalmente. En general, se ha mantenido una cartera de cuentas por cobrar sana y con muy bajos porcentajes de 
incobrabilidad. 
Desde el 1ero de enero de 2018 se ha incorporado como criterio al cálculo de la provisión de deudores incobrables el factor de pérdida esperada 
para, de esta forma, cumplir con los nuevos estándares incorporados en la normativa IFRS 9. 
La Compañía con el propósito de mitigar el riesgo de crédito, utiliza un seguro de crédito para sus ventas, póliza que está contratada con la 
Compañía de Seguros HDI. Nuestra actual póliza tiene una cobertura del 80% para clientes nominados (clientes cuya cifra de crédito es mayor a 
700 UF) y 70% para clientes innominados (clientes cuya cifra de crédito es menor o igual a 700 UF). 
En cuanto a las condiciones para realizar el cobro de las indemnizaciones por siniestros de cartera (insolvencia), en primera instancia se debe 
tratar de facturas declaradas a la compañía de seguros dentro del mes siguiente al de generación de la venta, y que de acuerdo a los 



 

procedimientos de cobranza establecidos no fue posible obtener su pago. En esta situación, se efectúa la declaración de insolvencia, 
procedimiento que incluye el envío de la documentación a la Compañía de Seguros. A partir de la fecha de declaración de insolvencia se recibe 
el pago de la indemnización en los plazos acordados. 
Al 30 de junio de 2018 el monto pagado/provisionado por concepto de prima de seguro de crédito durante el 2018 es de MM$714.106 (M$485.248 
al 30 de junio de 2017). 
 

 

Riesgo de liquidez:  
 
La Compañía cuenta con una serie de herramientas para mantener el riesgo de liquidez acotado. Entre ellas está la mantención de suficiente 
efectivo y equivalentes para afrontar las obligaciones en sus operaciones habituales. En el caso de existir un déficit de caja a nivel consolidado, 
COPEVAL S.A. cuenta con variadas alternativas de financiamiento, entre las cuales están las líneas de crédito disponibles con bancos y 
proveedores, así como la posibilidad de acceder a instrumentos de deuda en el mercado de capitales a través de efectos de comercio. 
Las líneas de Capital de Trabajo aprobadas por los Bancos tienen duración anual, las cuales se evalúan una vez al año, para dar continuidad a 
un siguiente período de igual plazo. 
Al 30 de septiembre de 2018 la Sociedad, cuenta con líneas de créditos disponibles no utilizadas por MM$22.670 (MM$30.604 al 30 de 
septiembre de 2017) aproximadamente. 
La atomización y diversificación de la cartera de crédito y sus mecanismos de control contribuyen a mantener los flujos por cobrar esperados 
dentro de rangos adecuados. 
Para tales efectos, las políticas de gestión de liquidez definen la estrategia de gestión de la Compañía, los roles y responsabilidades de la 
Administración, los límites internos de descalce de flujos, fuentes de financiamiento y mecanismos de control interno. 
La Compañía cuenta con políticas de gestión de liquidez orientadas a asegurar el cumplimiento oportuno de sus obligaciones, acorde con la 
escala y riesgo de sus operaciones, tanto en condiciones normales como en situaciones de excepción, entendiéndose estas últimas como 
aquellas en las que los flujos de caja o efectivo pueden alejarse sustancialmente de lo esperado. En este contexto, las herramientas de gestión 
de riesgo liquidez han sido diseñadas tanto para asegurar un posicionamiento de Balance que permita minimizar la probabilidad de ocurrencia 
de una crisis de liquidez interna (políticas de prevención) como para definir los planes de contingencia que permitirían hacer frente ante un 
escenario de crisis de liquidez. Uno de los indicadores utilizados en el monitoreo del riesgo de liquidez corresponde a la posición de liquidez, la 
cual se mide y controla diariamente a través de la diferencia entre los flujos de caja por pagar, asociados a partidas del pasivo y de cuentas de 
gastos; y de efectivo por recibir, asociados a partidas del activo y de cuentas de ingresos; para un determinado plazo y banda de tiempo. 
Para un mayor análisis de los vencimientos de las principales deudas de la Sociedad y sus filiales, ver Nota 18 de Otros pasivos financieros y 
Nota 19 de Cuentas por pagar comerciales y otras cuentas por pagar. 

Riesgo Cambiario: 
 
La Compañía mantiene seguros de tipo de cambio (forwards) que permiten minimizar el riesgo cambiario producto del descalce que se produce 
entre activos y pasivos en dólares. La política de la Compañía es neutralizar el efecto de las variaciones del tipo de cambio a nivel contable, con 
lo cual diariamente se analizan las posiciones futuras a nivel de vencimientos de cuantas por cobrar y cuentas por pagar en moneda extranjera y 
se toman derivados que cubren los descalces para fechas determinadas.  
Al 30 de Septiembre de 2018, la sociedad presentó una exposición neta de MMUSD$(1). Ante una variación de $10 pesos en el tipo de cambio 
el efecto financiero sería de MM$10. 
 

Riesgo de Precios: 
 
 La Compañía se dedica principalmente a la distribución de insumos agrícolas donde se trabaja en realizar operaciones calzadas de compra y 
venta, lo cual disminuye el riesgo de pérdidas ante fluctuaciones en los precios. 

Riesgo de Tasas de Interés:  
 
La deuda con instituciones financieras, consolidada, para capital de trabajo de corto plazo está a tasa fija en pesos nominales. La deuda a largo 
plazo que financia activos fijos se ha estructurado de forma tal de no quedar expuestos a fuertes variaciones en las tasas de interés (tasa fija o 
seguro de tasa). Por lo cual, este riesgo se encuentra controlado. 
 

Riesgo de siniestros:  
 
El riesgo de siniestros de activos fijos y existencias de la Matriz y todas sus Filiales está asegurado con las Compañías de Seguros Generales 
Liberty y UNNIO. 



 

Riesgo Comercial:  
 
El grado de concentración de las ventas es bajo, lo cual representa una fortaleza ya que la pérdida de un cliente importante no tiene una incidencia 
significativa en el desarrollo de la operación. 
Además, la cartera de clientes está muy diversificada por tamaño, rubros productivos y distribución geográfica, lo cual disminuye el riesgo que un 
evento climático o comercial inesperado afecte a todas las zonas en las cuales opera la Compañía. 
La Empresa se ha diversificado en la cantidad de líneas y productos que comercializa, generando así una menor dependencia de un rubro, 
proveedor o producto en particular. 

 
 
 


